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Oportunidad excepcional
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NUNCA las que tu dejers
SE pasar. otros las

PIERDEN aarovecharan

"a d Efa rma ln n Ova" es el proyecto mds ambicioso de los ultimos 25 ainos de apoyo a

las Farmacias de Madrid articulado a través de adefarma, para que pongas en marcha tu propio plan
estratégico de modo que le saques toda la potencialidad a tu farmacia.

Mas informacion
adefarma e-mail: adefarma@adfarma.es tif. adefarma 914 466 210 2

o llama al tIf. 609 736 141 Carmen Soriano [ -
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Solo puedes ganar

garantia de satisfaccion de “adefarma”.

100%

GARANTIA DE
SATISFACCION

v' 3 meses de pruebay si no estas satisfecho te devolvemos el 100% del importe desde adefarmay sin hacer preguntas

v Sin obligacién de permanencias, sin compromiso, sin riesgos, sin demoras y con la garantia de satisfaccion de adefarma.

Mas informacién
adefarma e-mail: adefarma@adfarma.es tif. adefarma 914 466 210
o llama al tif. 609 736 141 Carmen Soriano 3
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1978 -2023 DEFARMACI DE WADRD

Apoyo 365 dias

Plan
econdmico
Nada se deja al azar, todos los puntos Plan de {+ benficios) Plan de
. . consultas competencia
de la farmacia son contemplados y si e ] (+ mercado)
necesitas consultar en alguno de ellos,
para eso estamos. Plan de Plan de
formacién Siempre a marketing
(+ margen) I d {+ ventas)
tu lado
RECUERDA
. . .. . . . Plan de n - "
Sin obligacion de permanencias, sin compromiso, RRHH 2L e P'“d':g‘}'fa',“k
sin riesgos, sin demoras y con la garantia de (+ activos) (+ notoriedad)
satisfaccion adefarma Plan de Plan
compras comercial
(+ liquidez) (+ clientela)

Mas informacion
adefarma e-mail: adefarma@adfarma.es tlf. adefarma 914 466 210
o llama al tif. 609 736 141 Carmen Soriano pe
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Cobertura 360 grados
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\/ adefarma
ASOCIACION DE EMPRESARIOS
DE FARMACIADE MADRID

INCREMENTAR EL TICKET Y TRAFICO
AUMENTO DE CLIENTES/PACIENTES Y VENTAS

* Plan de campanas

* Plan de estrategias comerciales

* Plan de objetivos de ventas

MEJORAR COMPRAS E INCREMENTAR MARGEN

POTENCIAR LAS VENTAS

OFFLINE

* Estrategias de producto, surtido y categorias
* Estrategias de precios y margenes

* Estrategia de comunicacion y venta

* Estrategia de implantacion y neuromarketing
* Auditoria del visual merchandising integral
ONLINE

* Herramientas de decisiones de compras PLAN PLAN DE Gestfér} y mejora RRSS y WEB »
* Herramientas de optimizacion de laborat/proveed COMERCIAL Y £ Crecilmu'ento 0'"""9 para ge.n'erar trafico )
* Herramientas de reajuste de stock por rentabilidad MARKETING ° Auditoria de cibervulnerabilidad y plan de mejoras
DE COMPRAS
OPTIMIZAR LA FARMACIA AN GANAR MERCADO
« Auditoria completa de rentabilidad PLAN TR ATECICr PLAN DE * Acceso a nuevos mercados de crecimiento
* Analisis de margenes 4 LOBIRA AT ) U/ * (Captacion y rejuvenecimiento de clientela
* Anilisis de rentibilidades ECONOMICO 3602 COMPETENCIA * Desarrollo de sinergias de crecimiento de ventas
* Analisis y fijacion de objetivos
PLAN DE
MEJORAR LA FARMACIA PLAN DE RRHH
FORMACION EXPERTA FORMACION

* Marketing estratégico para crecer

* Marketing tactico para ganar mas

* Finanzas para titulares de farmacia

* Fiscalidad para titulares de farmacia

* Gestion de liderazgo de los RRHH

FORMACION EN PLANIFICACION DE TRASPASOS
* Planes familiares

* Planes externos

* Planes de continuidad

AUMENTAR EL RENDIMIENTO

* Formacion de RRHH en habilidades comerciales
* Desarrollo de planes de incentivos sin coste

* Desarrollo de modelos de captacion de RRHH

* Valoracion para la seleccion

Mas informaciéon

adefarma e-mail: adefarma@adfarma.es tlf. adefarma 914 466 210
o llama al tIf. 609 736 141 Carmen Soriano
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Ponemos en valor todo tu potencial

DE FARMACIADE MADRID

Donde vamos

Donde estamos sin inversién alguna,

sin que te quite tiempo
sin riesgos de ningun tipo

/ — sin esfuerzo y sin dilacion
Isminucion

/ del valor otorgado
para los nuevos
segmentos de

pacientes/clientes Desarrollo
del plan

ANNEA NN

Analisis
situacional

\ J
I

entorno, zona de influencia, tendencias, pacientes, mercado, competencia, oferta, finanzas, RRHH, activos, desarrollos, control

Mas informacidén
adefarma e-mail: adefarma@adfarma.es tif. adefarma 914 466 210
o llama al tIf. 609 736 141 Carmen Soriano 6




adefarma  “gdefarma innova” \/ adetarma

|978 -2023 ASOCIACION DE EMPRESARIOS

DE FARMACIADE MADRID

aniversario

. .. i Campaiias .
e Estudios de las Formacion para Formacion para . Aperturas a Apoyo a la mejora
Plan estratégico e A . N Planes de innovadoras para Talleres para
areas mas titulares con nivel RRHH en iy Y. nuevos mercados de las redes Apoyo en temas A
en 360 grados con o optimizacion delos la captacion atraer nuevos . Py N . " . y mucho mas...
. relevantes de la de escuelas de habilidades de . L sin inversion y sin sociales y de la de ciberseguridad
apoyo consultivo . N N i RRHH nuevos clientes/pacientes .
farmacia negocio dispensacion mas stock web

pacientes/clientes

a) Elaboracién de un plan estratégico de 360 grados b) campaias bimensuales para la generacion de: nuevas ventas, nuevos
pacientes/clientes, nuevos habitos de consumo, nuevos mercados de crecimiento... ; ¢) desarrollo de talleres con el fin de ayudar
a las farmacias a captar publico de perfiles para aumentar la venta libre, especialmente perfiles de babi boom, familiary
jovenes; d) formacidn experta para titulares y relevos generacionales; e) formacidn para los RRHH que aumenten su
productividad y motivacion; f) desarrollo de modelos de optimizacidon de los equipos humanos de la farmacia en 360 grados; g)
desarrollos en diferentes formatos para, llegar a nuevos mercados, captar mas publico, mejora las compras, reducir el stock,
aumentar la rentabilidad y el margen, mejorar la dispensacion proactiva, optimizar las decisiones empresariales de la titularidad,
desarrollar protocolos comerciales de éxito... h) diferentes estudios y analisis de la farmacia de mejora de rentabilidad y
objetivos, redes sociales y web, ciberseguridad, analisis de surtidos y mix de oferta, estudio de potencialidades del equipo
humano, establecimiento de oportunidades de sinergias de alto valor... y mucho mas.
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DE FARMACIA DE MADRID

iNi te imaginas!

Todos los desarrollos estan incluidos por tan
solo 39 euros al mes si perteneces a adefarma

activajtodolellpotencialldejtulfarmacia

Apoyo empresarial al servicio de las Farmacias de Madrid

ASOCIACION DE EMPRESARIOS Espanoles

DE FARMACIA DE MADRID
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Mas informacion
adefarma e-mail: adefarma@adfarma.es tif. adefarma 914 466 210
o llama al tIf. 609 736 141 Carmen Soriano °
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Desarrollo a la medida fuera del fee

el disefio y ejecucion de actuacion/es
especificas a precios especiales para su farmacia, siendo compatible con la
pertenencia a “adefarma innova”.

formato especifico con exclusividad
territorial y servicios personalizados a precios especiales ademas de disponer de los
de “adefarma innova”.

Mas informacidén
adefarma e-mail: adefarma@adfarma.es tlIf. adefarma 914 466 210 10

o llama al tif. 609 736 141 Carmen Soriano -
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